附件5       创新创业设计大赛答辩环节常见问题参考  
1、你的产品的核心竞争力是什么？
2、你怎么宣传你的品牌
3、你怎么营销你的产品（你怎么让别人接受你的产品）？
4、你公司资金投入多少，为什么是这么多，怎么安排的？
5、你的回收周期是多少？
6、你的主要消费者或者目标市场？
7、你们公司发展遇到的瓶颈？
8、你拿什么和其他竞争者竞争（或者和其他竞争者竞争你有什么优势，别人为什么选择你，特别是大公司客户为什么选择你）
9、你们的技术是不是独一无二的，有没有国内或者国际领先
10、在行业内有没有相同的公司，你们的主要竞争者是谁？   
11、你们这个产品在哪个市场卖？你怎么知道在这个市场上消费者就能够接受呢？
12、作为一个由本科生组成的团队，如何取得社会中家长对我们产品的信任？
13、主营产品？靠什么来赚钱？有没有去消费群体中测算过，有多少人有能力且愿意去消费你的产品？
14、陈述中提到  公司，请问这些合作方和你们公司是什么关系？你们的知识产权是怎样构成的？跟这些单位的利益关系是怎样确定的？  
15、（经常问的问题）项目是老师主导的，你这个团队如果没有实质性地介入技术开发的话，我为什么选择你们投资？我完全可以和学校、老师技术合作，聘请职业经理人组成一个公司进行投资，请说明我们给你们投资的理由？ 
16、资本退出方式有转让、回购、注销，你能告诉我有哪家公司会并购你们？
17、你们谈到了风险投资的退出渠道，具体推荐了XX ，请问你们理解这种退出机制么？  1、 ①前期的应收账款和坏账率是多少？  ②你们20%的应收账款是根据什么推算出来 的？ ③账期多少天？  
18、 表面上在竞争价格，实际上在竞争成本。你们跟 公司的成本比较是怎样的？  
19、 你们介绍说，你们产品最重要的是研发和销售，但到产业阶段生产也很重要，请问你们 在生产过程中是怎样保证质量、控制成本、材料采购等问题？ 
20、 你们有产品优势，技术领先，成本又低，价格为什么是XX的二分之一？ 
21、你对整个设计内容的市场定位是什么？
22、怎么从众多的竞争对手中脱颖而出，让大家知道？
